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veces mas captar un nuevo cliente que
retener a los actuales.

Experiencias (nicas
Hemos consultado a diferentes expertos y
entre todas las propuestas que nos han
planteado hemos seleccionado 33. En
esencia se trata de ofrecer a tus clientes
experiencias tinicas, porque, COmo reco-
noce Tiago Machado, fundador de La
Vida es Bella, “la ventaja de regalar ex-

:Quién hace realidad tus suenos?

stas son las empresas mencionadas en el reportaje y que gestionan las

ideas que agui recogemos:
Kivicom
93 417 08 31. www kivicom.com
Thinking Heads
913107740 www. thinkingheads.com
La Vida es Bella
941 360 53 63/ 670 78 57 20.
www.lavidaesbella.com
Cathelicopters
93224 07 10/ 666 536 296.
wwhw.cathelicopters.com

Unity Eventos

91 759 69 58. www.unityeventos.com
Totalisimo

958419066, www. totalisimo.net
Deporte and Business

Tel. 913579141.
www.deportesandbusiness.com
Focus

Tel, 933097538. www. focus.es
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1rracional, "0 cual guiere aecir que siTu in-
viertes en contratar experiencias que vin-
culan emocionalmente a tu cliente contigo

es mads dificil que te traicione”, concluye.
Las ideas que aqui te ofrecemos son muy
variadas y van desde los 15 euros hasta los
30 millones, desde un simple telegrama
de chocolate hasta un viaje por la 6rbita de
la tierra. Pero lo importante es que hay
para todos los presupuestos y gustos.  [[=]
Isabel G. Méndez













